
Desde 2009 todos los consumidores españo‐

les, sean empresas industriales, pequeños 

negocios o consumidores domésticos, tienen 

que encontrar las mejores oportunidades 

para sus contratos de suministro en el mer‐

cado liberalizado. 

 CURSO PRÁCTICO  
Negociación de        
contratos de  

suministro eléctrico 

Conozca el  mercado 
eléctrico y ahorre en sus 
facturas de electricidad 

PROGRAMA 
 
martes 27 marzo 

Liberalización de los mercados energéticos. 
Organización del sector eléctrico español.  

Mercado mayorista.  Evolución  de  los  pre‐
cios. Mercados a plazo. 
 
miércoles 28 marzo 

Comercialización de electricidad. 

Tarifas de acceso. Tarifas de último recurso. 
 
jueves 29 marzo 

Contratos  de  suministro  en  el mercado  li‐
bre.  Características  y  ejemplos  de  ofertas, 
contratos y facturas. 

Casos prácticos de negociación de contra‐
tos. Herramientas para la gestión de la fac‐
turación eléctrica. 

curso dirigido a > 
Gerentes, directores de compras, ingenieros y técnicos, res-

ponsables de la contratación del suministro eléctrico y del 

seguimiento de la facturación de electricidad en empresas. Y 

en general a todos aquellos interesados en comprender el 

funcionamiento del mercado eléctrico y negociar sus con-

tratos de electricidad. 

 

 

Organiza > 
Inscripciones y más información 

  

27‐ 29 Marzo 2012 

Director del curso: José María Yusta Loyo, Dr. Ingeniero Industrial, Profesor Titular de Universidad    jmyusta@unizar.es  

Lugar > Departamento de Ingeniería Eléctrica, Escuela de Ingeniería y Arquitectura, Universidad de 
Zaragoza, C/ María de Luna 3, 50.018 Zaragoza. 

Horario > MARTES 27 a JUEVES 29 de Marzo, de 16 a 20 h. 

Inscripción > 200 €  
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